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INTRODUCTION 

Social Hackers Lab est un incubateur dédié aux structures à impact – associations, institutions publiques, bailleurs
sociaux – qui souhaitent renforcer leur modèle, accéder à des financements européens ou privés, et structurer leur

action à l’échelle locale ou internationale.

Spécialisé dans la levée de fonds, la gestion de projets et la formation, Social Hackers Lab propose des parcours
d’accompagnement sur mesure, alliant expertise technique et approche collaborative. 

Nos formations sont certifiées Qualiopi, garantissant leur qualité et leur conformité aux standards nationaux.

En mobilisant les principes du hacking social, SHL repense les modes d’intervention, facilite l’accès aux ressources
européennes et encourage l’adoption d’outils numériques innovants. À travers un accompagnement individualisé,

des temps de formation et un appui stratégique, nous soutenons les acteurs engagés dans des dynamiques
d’inclusion, d’autonomisation et de transformation sociale durable.

En savoir plus : socialhackerslab.com

https://socialhackerslab.com/presentation/
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Présentation 

Cette formation propose une approche structurée, méthodique
et directement opérationnelle pour concevoir et piloter des
projets européens de coopération.

En 3,5 jours, les participant·es acquièrent les compétences
nécessaires pour :

Identifier les dispositifs de financement adaptés (Erasmus+,
CERV, Europe Créative, etc.) ;
Mettre en place une veille stratégique et rechercher des
partenaires européen·nes ;
Structurer un projet selon une logique d’intervention claire
(objectifs, activités, livrables, résultats) ;
Élaborer un budget prévisionnel conforme aux exigences des
financeur·ses et maîtriser les règles de gestion financière ;
Préparer une réponse solide à un appel à projets, à partir de
cas pratiques et de dossiers réels.

FORMATION 1 : FINANCEMENTS EUROPÉENS POUR LA COOPÉRATION 

Du 15/09/2025 au 17/09/2025

Tout au long de la formation, les participant·es travaillent sur leur propre
projet (réel ou en cours de conception).

les participant·es sont accompagné·es pour :
Réaliser un diagnostic de leur structure au regard des enjeux européens ;
Identifier un appel à projets pertinent et construire une stratégie de
partenariat adaptée ;
Rédiger une note d’intention structurée : contexte, objectifs, résultats
attendus, partenaires, budget prévisionnel.

À l’issue de la formation, chaque participant·e repart avec un dossier prêt à
être déposé ou utilisé comme base solide pour finaliser une candidature
européenne.



Jour 2 : Concevoir un projet européen structuré et cohérent
Matinée : Erasmus+ et méthode du cadre logique

Introduction à la planification de projet dans un cadre européen
Utilisation du cadre logique : formuler les objectifs, résultats attendus et
indicateurs de réussite
Construction des work packages et définition des livrables : comment
articuler les activités et les responsabilités dans un projet Erasmus+

Après-midi : CERV, Europe Creative et autres programmes
Adapter sa méthodologie aux spécificités des appels européens
Points clés pour la coopération internationale et transnationale : ancrage
local, valeur ajoutée européenne, complémentarité des partenaires
Mise en pratique : exercices guidés de structuration de projets à partir
de cas concrets ou de dossiers réel

Jour 1 : Présentation des financements européens :
Matin – Panorama des financements et veille stratégique

Présentation des principaux programmes européens de coopération :
Erasmus+, CERV, Europe Créative, Horizon Europe, etc.
Décryptage des critères d’éligibilité et des priorités de chaque programme
Organisation d’une veille efficace : outils, bonnes pratiques, calendrier
d’appel à projets

Après-midi : Recherche de partenaires et création de consortium
Identifier les bons partenaires : méthodologie et critères de sélection
Découverte des plateformes européennes de mise en relation 
Élaborer une stratégie de constitution de consortium : rôles,
complémentarités, coordination

Jour 3 : Budget et outils de gestion 
• Construction du budget prévisionnel selon les règles
européennes
• Gestion des cofinancements et des dépenses éligibles
• Suivi financier et reporting
• Gestion de projet et outils de pilotage de la coopération
européenne

Jour 4 : Une demi-journée : relecture et optimisation du
dossier

CONTENU (PROGRESSION PÉDAGOGIQUE) 
Du 15/09/2025 au 17/09/2025



INTERVENANTE ET MODALITÉS D’ÉVALUATION

MODALITÉS D’ÉVALUATIONINTERVENANTE

Sonia OMAKHIR 

Experte en financements européens | Fondatrice de Social Hackers Lab

Ancienne analyste financière, Sonia Omakhir est experte en montage et
financement de projets européens, avec plus de 10 ans d’expérience dans

l’accompagnement stratégique de projets à impact.
Elle fonde et dirige Social Hackers Lab, une structure qui accompagne les
associations, institutions publiques et entreprises dans l’accès aux fonds
européens (Erasmus+, FSE+, Horizon Europe, CERV…), en mettant l’accent
sur la structuration, le budget, la stratégie de consortium et l’inclusion des

publics éloignés.
Spécialiste des projets menés dans les quartiers prioritaires et en

coopération internationale, elle a permis à de nombreuses structures de
franchir le cap de l’Europe en traduisant les idées en financements

concrets.

Profils des participants : 
 Directeur général des services, directeur administratif et financier,
chargé de mission, chef de projet, responsable de coopération
internationale, chargé du développement, responsable d'association,
toute personne intervenant sur les projets européens.

Moyens pédagogiques et techniques :
      Formation hybride en présentiel et à distance
      Support : présentation en ligne
      Travaux pratiques : Études de cas pratique de dossier de
financement
      Évaluation : quiz
      Suivi : suivi pédagogique par e-mail et entretien individualisé

Accessibilité :
        La formation est accessible à toute personne à mobilité
réduite.

Prérequis :
       Savoir utiliser un ordinateur.

Durée de la formation : 
      3,5 jours

Coût de la formation :
      2000 € 

Non Assujetti à La Tva au titre de la formation professionnelle
Prise en charge possible auprès de votre OPCO.
N° de déclaration d'activité organisme de formation : 93131849113
Certificat Qualiopi N° 1511023QA-A



Présentation

Cette formation propose une approche concrète et
opérationnelle pour mobiliser des financements européens
au service de projets de développement local (FSE, FEDER).
Elle s’adresse aux professionnel·les engagé·es dans la
transformation des territoires à travers des actions
innovantes à impact social, culturel, économique ou
environnemental.
À l’issue de la formation, les participant·es seront en capacité
de :

Identifier les programmes européens adaptés au
développement local (fonds structurels, programmes
sectoriels, financements complémentaires territoriaux) ;
Comprendre les critères d’éligibilité, les circuits de
financement et les cadres d’action européens ;
Définir une stratégie globale de développement territorial
intégrant les enjeux sociaux, économiques, culturels et
environnementaux ;
Élaborer un budget conforme aux attentes des
financeur·ses européen·nes et territoriaux·ales ;
Préparer une réponse solide à un appel à projets
européen dans le champ du développement local.

FORMATION 2 : FINANCEMENTS EUROPÉENS POUR LE DÉVELOPPEMENT LOCAL

Du 13/10/2025 au 15/10/2025

Tout au long de la formation, les participant·es travaillent sur
un projet de développement local en lien avec leur territoire
(projet en émergence ou déjà amorcé).

les participant·es sont accompagné·es pour :
Réaliser un diagnostic territorial croisant les besoins locaux
et les priorités européennes ;
Identifier les financements européens et territoriaux
pertinents pour leur projet ;
Structurer une note de projet complète : contexte
territorial, objectifs, actions envisagées, résultats attendus,
partenariats locaux et européens, budget prévisionnel.

À l’issue de la formation, chaque participant·e repart avec une
trame de projet structurée et des éléments clés rédigés, lui
permettant de poursuivre la formalisation de sa candidature à
un financement européen ou territorial.



JOUR 3 : Analyse collective et approfondissement
méthodologique

Travail en sous-groupes autour des projets des participants
Mise en commun, retours croisés et enrichissement collectif
Reprise des points-clés méthodologiques par les formateurs :
structuration, partenariats, budget
Introduction aux règles de gestion et de justification des fonds
structurels européens (éligibilité, cofinancement, reporting)

JOUR 4 : Une demi-journée : relecture et optimisation du dossier

1 JOUR : Introduction aux financements européens pour le
développement local

Comprendre les logiques de financement du développement local en
Europe
Identifier les principaux fonds et programmes mobilisables : FSE+,
FEDER, LEADER, INTERREG...
Appréhender les différents contextes d’intervention : zones rurales,
urbaines, transfrontalières
Savoir organiser une veille stratégique efficace : où chercher
l'information, comment décrypter un appel à projets

JOUR 2 : Donner une dimension européenne à son projet

Structuration du projet : formalisation du contexte, définition des objectifs
et élaboration du plan d’action
Décomposition en workpackages : organisation des activités en blocs
cohérents, identification des livrables et des responsabilités
Élaboration du budget prévisionnel : estimation des coûts, ventilation par
poste et construction d’un plan de financement équilibré
Entraînement à la présentation du projet : travail sur la clarté du discours,
la mise en valeur des points forts et l’argumentaire en lien avec les
attentes des financeurs

CONTENU (PROGRESSION PÉDAGOGIQUE) 

Du 13/10/2025 au 15/10/2025



INTERVENANTE ET MODALITÉS D’ÉVALUATION

INTERVENANTE

Sonia OMAKHIR 

Experte en financements européens | Fondatrice de Social Hackers Lab
Ancienne analyste financière, Sonia Omakhir est experte en montage et

financement de projets européens, avec plus de 10 ans d’expérience dans
l’accompagnement stratégique de projets à impact.

Elle fonde et dirige Social Hackers Lab, une structure qui accompagne les
associations, institutions publiques et entreprises dans l’accès aux fonds
européens (Erasmus+, FSE+, Horizon Europe, CERV…), en mettant l’accent
sur la structuration, le budget, la stratégie de consortium et l’inclusion des

publics éloignés.
Spécialiste des projets menés dans les quartiers prioritaires et en

coopération internationale, elle a permis à de nombreuses structures de
franchir le cap de l’Europe en traduisant les idées en financements concrets.

Profils des participants : 
 Directeur général des services, directeur administratif et financier,
chargé de mission, chef de projet, responsable de coopération
internationale, chargé du développement, responsable d'association,
toute personne intervenant sur les projets européens.

Moyens pédagogiques et techniques :
      Formation hybride en présentiel et à distance
      Support : présentation en ligne
      Travaux pratiques : Études de cas pratique de dossier de
financement
      Évaluation : quiz
      Suivi : suivi pédagogique par e-mail et entretien individualisé

Accessibilité :
        La formation est accessible à toute personne à
mobilité réduite.

Prérequis :
       Savoir utiliser un ordinateur.

Durée de la formation : 
      3,5 jours

Coût de la formation :
      2000 € 

Non Assujetti à La Tva au titre de la formation professionnelle
Prise en charge possible auprès de votre OPCO.
N° de déclaration d'activité organisme de formation : 93131849113
Certificat Qualiopi N° 1511023QA-A

MODALITÉS D’ÉVALUATION



LES FONDS PRIVES 

Cette formation s’appuie sur une méthodologie éprouvée pour aider les structures à diversifier leurs sources de financement, en
mettant l’accent sur les ressources privées : fondations, entreprises et philanthropes. 

Elle intègre également les tactiques relationnelles indispensables à une démarche de levée de fonds efficace.

Elle s’adresse aux porteur·euses de projet, aux responsables du financement, ainsi qu’aux dirigeant·es d’associations souhaitant
professionnaliser leur stratégie et structurer une approche réaliste, cohérente et alignée sur leur modèle économique.

À partir de cas concrets et d’outils directement mobilisables, la formation permet à chaque participant·e de :

Comprendre les attentes des financeur·ses privé·es et leur logique de décision ;
Construire un plan d’action clair et adapté à son écosystème ;
Maîtriser les techniques de prospection, de rédaction et de négociation ;
Valoriser les impacts de son projet et structurer une communication ciblée.



Présentation

 Cette formation propose une approche progressive, méthodique
et directement opérationnelle pour bâtir une stratégie de levée de
fonds adaptée aux ambitions et capacités de la structure.

 À l’issue des 2,5 jours, les participant·es seront en capacité de :
Clarifier les objectifs de financement et identifier les bons
types de financeurs ;
Construire une trajectoire de développement réaliste, alignée
avec leur modèle socio-économique ;
Structurer un dossier de financement convaincant à partir des
attendus récurrents des appels à projets ;
S’appuyer sur l’intelligence artificielle pour optimiser la
rédaction, l’organisation et les délais de candidature.

FORMATION 3 : CONSTRUIRE SA STRATEGIE DE COLLECTE DE FONDS PRIVES

Du 18/09/2025 au 19/09/2025

Tout au long de la formation, les participant·es travaillent sur leur propre
projet de financement, réel ou en cours de conception.

 Ils/elles sont accompagné·es pour :

Réaliser un diagnostic rapide de leur modèle économique et de leurs
besoins de financement ;
Identifier des financeurs pertinents et structurer une stratégie ciblée
(publics et privés) ;
Concevoir un plan de financement argumenté et réaliste.

À l’issue de la formation, chaque participant·e repart avec :

Un dossier de financement structuré (ou une base avancée de rédaction) ;
Une fiche financeur ciblée ;
Un mini-plan stratégique de levée de fonds sur 6 à 12 mois.



Jour 2 – Créer un dossier de financement convaincant

Matinée : Les attendus incontournables d’un dossier réussi :
Objectifs, public cible, activités, indicateurs, évaluation
Storytelling et argumentaire stratégique

Après-midi : Rédaction assistée par l’IA & méthode de sélection des appels :
Identifier des opportunités cohérentes
Utiliser l’IA pour gagner du temps (structuration, reformulation, synthèse)

Jour 1 – Structurer sa stratégie de financement

Matinée : Clarifier ses objectifs et besoins de financement
Typologie des financeurs (publics/privés/hybrides)
Définir ses ambitions de développement et leur traduction financière

Après-midi : Élaborer une trajectoire de financement réaliste
Diagnostic express du modèle économique
Grille d’analyse des forces et faiblesses financières
Construire un prévisionnel cohérent

Jour 3 :  Matinée : Accompagnement individualisé et consolidation
Séances individuelles avec la formatrice
Relecture croisée, retour personnalisé sur les livrables
Identification des points de blocage et des actions correctives
Partage final des trajectoires et dossiers en cours
Chaque participant·e pourra réserver jusqu’à 2 créneaux individuels
d’une heure dans les 3 mois suivant la formation pour :

relire un dossier avant dépôt,
analyser une situation de blocage,
préparer un rendez-vous avec un financeur ou une partie
prenante stratégique

CONTENU (PROGRESSION PÉDAGOGIQUE) 

Du 18/09/2025 au 19/09/2025



INTERVENANTE ET MODALITÉS D’ÉVALUATION

INTERVENANTE
Profils des participants : 

Chargé·e de développement, responsable administratif·ve, porteur·se
de projet associatif, fundraiser débutant·e ou confirmé·e souhaitant
consolider ses bases stratégiques.

Moyens pédagogiques et techniques :
Formation en présentiel ou en classe virtuelle
Support pédagogique en ligne
Travaux pratiques sur projet réel
Utilisation d’outils IA adaptés au secteur associatif
Évaluation : Production d’un mini-dossier de financement
Quiz à chaud
Remise d’une fiche financeur qualifiée

Accessibilité :
        La formation est accessible à toute personne à mobilité réduite.

Prérequis :
       Savoir utiliser un ordinateur.

Durée de la formation : 
      2,5 jours

Coût de la formation :
      1435 € / participant

Non Assujetti à La Tva au titre de la formation professionnelle
Prise en charge possible auprès de votre OPCO.
N° de déclaration d'activité organisme de formation : 93131849113
Certificat Qualiopi N° 1511023QA-A

MODALITÉS D’ÉVALUATION

Laïla Bret

 Formatrice – Experte en stratégie de financement &
innovation sociale

 Laïla Bret accompagne depuis plus de 10 ans des associations,
collectifs et structures de l’ESS dans la structuration de leur modèle

économique et la réussite de leurs levées de fonds. 

Spécialisée dans les approches croisées (subventions, partenariats
privés, mécénat, appels à projets…), elle intègre les outils

numériques, l’intelligence artificielle et la stratégie d’impact au cœur
de sa pédagogie.



Présentation

 Cette formation propose une approche concrète, opérationnelle et
orientée résultats pour professionnaliser sa gestion du temps dans
une démarche de levée de fonds.

 À l’issue des 1 jour de formation, les participant·es seront en capacité
de :

Prioriser leurs actions en fonction du cycle de vie des
financements ;
Organiser leur temps de manière réaliste et efficace ;
Mettre en place des outils adaptés pour suivre leurs dossiers ;
Utiliser des fonctionnalités d’IA générative pour automatiser
certaines tâches répétitives (veille, relances, reporting).

Tout au long de la formation, les participant·es sont accompagné·es
pour :

Réaliser un auto-diagnostic de leur organisation actuelle ;
Identifier les principales pertes de temps dans la gestion des appels à
projets ;
Construire un agenda-type de collecte ;
Apprendre à structurer leurs suivis (financeurs, candidatures, relances).

À l’issue de la formation, chaque participant·e repart avec :

Un plan d’organisation réaliste et adapté à son rythme ;
Une grille de priorisation des appels à projets ;
Un tableau de bord de suivi simple et duplicable.
Objectif : identifier un axe d’organisation ou de pilotage à travailler
pendant la journée (suivi, planification, relance...).

 

FORMATION 4 : ORGANISER SON TEMPS COMME UN FUNDRAISER SENIOR ET AVEC L’IA 

25/09/2025 



Après-midi (3,5h) : Gagner du temps grâce à l’IA générative et à une méthode de
prospection optimisée

Présentation guidée : ChatGPT, Perplexity, Copilot, sécurité & usage responsable
Atelier IA : automatiser une tâche à faible valeur ajoutée (recherche, synthèse,
planification)
Présentation de la méthode de prospection optimisée (segmentation, rythme,
argumentaire)
Atelier pratique : formuler des prompts adaptés à son plan d’action
Synthèse collective des outils et plan d’action priorisé

Livrables finaux :
Mini-carnet de prompts IA contextualisés
Méthode de planification et relance adaptées au contexte associatif
Grille de prospection personnalisée
Quiz final d’auto-évaluation

Matinée (3,5h) : Structurer son organisation autour de ses priorités de
financement

Tour de table des enjeux d’organisation des participant·es
Apport : principes d’efficacité appliqués à la collecte de fonds associative
Prise en main de trois outils clés :

Le tableau de suivi des financeurs
Les mails types (prise de contact, relance, remerciement)
La grille de qualification et questions à poser aux financeurs

Atelier d’appropriation : adapter ces outils à son contexte associatif
Livrables intermédiaires :

Version personnalisée de son tableau de suivi
Modèle de mail type contextualisé
Check-list d’entretien avec financeur

CONTENU (PROGRESSION PÉDAGOGIQUE)

25/09/2025 



INTERVENANTE ET MODALITÉS D’ÉVALUATION

INTERVENANTE
Profils des participants : 

Chargé·e de développement, responsable administratif·ve, porteur·se
de projet associatif, fundraiser débutant·e ou confirmé·e souhaitant
consolider ses bases stratégiques.

Moyens pédagogiques et techniques :
Formation en présentiel ou en classe virtuelle
Support pédagogique en ligne
Travaux pratiques sur projet réel
Évaluation : Grille de priorisation complétée
Auto-évaluation de son organisation
Tableau de bord finalisé

Accessibilité :
        La formation est accessible à toute personne à mobilité réduite.

Prérequis :
       Savoir utiliser un ordinateur. Avoir une expérience en gestion de projet ou en
levée de fonds.

Durée de la formation : 
      1 jour

Coût de la formation :
      574 € / participant

Non Assujetti à La Tva au titre de la formation professionnelle
Prise en charge possible auprès de votre OPCO.
N° de déclaration d'activité organisme de formation : 93131849113
Certificat Qualiopi N° 1511023QA-A

MODALITÉS D’ÉVALUATION

Laïla Bret

 Formatrice – Experte en stratégie de financement &
innovation sociale

 Laïla Bret accompagne depuis plus de 10 ans des associations,
collectifs et structures de l’ESS dans la structuration de leur modèle

économique et la réussite de leurs levées de fonds. 

Spécialisée dans les approches croisées (subventions, partenariats
privés, mécénat, appels à projets…), elle intègre les outils

numériques, l’intelligence artificielle et la stratégie d’impact au cœur
de sa pédagogie.



Présentation 

 Cette formation propose une approche combinée et pratique du
réseautage digital et de la stratégie événementielle, pensée pour
maximiser la visibilité et la mobilisation autour d’une cause.

 À l’issue de la journée de formation, les participant·es seront en
capacité de :

Utiliser LinkedIn comme levier de communication et de
prospection auprès des financeurs ;
Concevoir un calendrier de visibilité aligné avec leurs objectifs de
financement ;
Organiser un événement utile à la levée de fonds (réunion
partenaires, portes ouvertes, soirée de soutien…) ;
Utiliser l’IA pour enrichir et diffuser leurs contenus (visuels,
storytelling, planification).

Tout au long de la formation, les participant·es sont
accompagné·es pour :

Réaliser un diagnostic de leur présence en ligne et de leur
stratégie de visibilité ;
Identifier les formats et temps forts pertinents à valoriser ;
Apprendre à structurer un mini-plan de communication
associé à un objectif de levée de fonds.

À l’issue de la formation, chaque participant·e repart avec :

Un profil LinkedIn optimisé
Une trame de campagne digitale courte
Une fiche événement “clé en main” alignée avec une cible de
financement

FORMATION 5 : OPTIMISER VOTRE COLLECTE VIA LINKEDIN ET L’ÉVÉNEMENTIEL

26/09/2025



Après-midi (3,5h) : Organiser un événement stratégique pour développer son réseau
de financeurs

Panorama des formats d’événements utiles à la levée de fonds (rencontres,
conférences, galas, webinaires, immersions, etc.)
Conditions de réussite : storytelling, mobilisation, suivi
Boîte à outils : rétroplanning, fiche budget, check-list communication / logistique /
partenaires
Atelier de conception : imaginer un événement levier de financement
Bonus IA : générer un programme, un mail d’invitation ou un post de promotion avec
ChatGPT

Livrables finaux :
Fiche-concept d’un événement stratégique (objectif – cible – format – impact attendu)
Mini-promptbook IA spécial communication & événementiel
Quiz de fin de module

Matinée (3,5h) : Développer une ligne éditoriale utile à la recherche de
financeurs

Tour de table des usages et objectifs de communication
Analyse collective de profils LinkedIn et publications types
Apport méthodologique : identité narrative, crédibilité, lisibilité, preuves
d’impact
Décryptage des attentes implicites des financeurs en ligne
Atelier pratique : concevoir un mini-plan de communication (objectif – audience
– message – canal – rythme)

Livrables intermédiaires :
Plan de communication simplifié orienté levée de fonds
Un brouillon de post ou contenu adapté à une campagne ou un projet en
recherche de soutien
Un profil LinkedIn mis à jour ou créé selon les recommandations

CONTENU (PROGRESSION PÉDAGOGIQUE)

26/09/2025



INTERVENANTE ET MODALITÉS D’ÉVALUATION

INTERVENANTE
Profils des participants : 

Chargé·e de développement, responsable administratif·ve, porteur·se
de projet associatif, fundraiser débutant·e ou confirmé·e souhaitant
consolider ses bases stratégiques.

Moyens pédagogiques et techniques :
Accès à un support numérique pas à pas
Exercices pratiques sur Canva et LinkedIn
Démonstration d’outils IA (texte et visuel)
Évaluation : Profil LinkedIn revu et validé
Mini-campagne conçue et planifiée
Fiche événement stratégique rédigée

Accessibilité :
        La formation est accessible à toute personne à mobilité réduite.

Prérequis :
Être à l’aise avec les réseaux sociaux professionnels. Avoir un objectif de
financement ou un événement à valoriser.

Durée de la formation : 
      1 jour

Coût de la formation :
      574 € / participant

Non Assujetti à La Tva au titre de la formation professionnelle
Prise en charge possible auprès de votre OPCO.
N° de déclaration d'activité organisme de formation : 93131849113
Certificat Qualiopi N° 1511023QA-A

MODALITÉS D’ÉVALUATION

Laïla Bret

 Formatrice – Experte en stratégie de financement &
innovation sociale

 Laïla Bret accompagne depuis plus de 10 ans des associations,
collectifs et structures de l’ESS dans la structuration de leur modèle

économique et la réussite de leurs levées de fonds. 

Spécialisée dans les approches croisées (subventions, partenariats
privés, mécénat, appels à projets…), elle intègre les outils

numériques, l’intelligence artificielle et la stratégie d’impact au cœur
de sa pédagogie.


